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INTERNATIONAL SALES

ENLACES COMERCIALES MEXICO -CEN

Experiencia laboral

Primer Director del Instituto Mexicano de Ejecutivos de
Comercio Exterior.

Consultor externo del Banco Nacional de Comercio
Exterior (Bancomext) y Promexico impartiendo los
cursos: “Como hacer negocios con América Latina”,
“Cémo establecer una gerencia de Exportaciones”,
“Cdémo participar en Ferias y Eventos Internacionales".
Mdas de 180 viajes de negocios a Centro y Sudamérica
habiendo tenido contacto en el extranjero con
empresas como Panaméa Canal Comission, Tropical
Fruit, Company, Pedevesa, Siderdrgica del Orinoco ,
Instituto Costa Ricense de Electricidad, Chiquita Brand,
Company, Grupo Pelas, Carbocol de Colombia, Petro
Peru, Ecopetrol, Grupo Alza, Productos Hidraulicos de
Centro América Compainiia Dominicana de
Hipermercados entre otras.

Experiencia en negociaciones internacionales con
consejerias comerciales y empresarios del mas alto
nivel.

Apertura de mas de 20 distribuidores en América Latina
y El Caribe.

Consulto de empresas en México como Mexlub, Gamex,
Transport Action, Tuberias Advantace, Grupo Industrial
Valro, Irsa, Grupo Aduanal Siglo 21, Alaflex, Teleform,
Mounts, Manulli Hydraulics, Hidraulica y Neumatica
Aplicada, Grupo Kneeland, NASA Afico Consultores,
Foli de Meéxico, Madisco, Grupo Mayapack entre
muchas otras.

Imparticiéon de Catedra, diplomados y conferencias en
diferentes universidades y cdmaras de comercio tanto
dentro como fuera del pais.

Articulista en la columna Container, revista de revistas
Excelsior.

Premio nacional de exportacién con el CEMCI (Centro
Multidisciplinario de Competitividad Internacional) del
IPN en el ano 2000, ademas de ser parte del comité
evaluador en el afio 2015.




