
VACANTES DISPONIBLES MERCADOTECNIA 2024-A

Razón social Nombre comercial Nombre del receptor (responsable 
directo del practicante).

Teléfono del 
receptor Correo electrónico del receptor Nombre del proyecto Objetivos del proyecto Domicilio Actividades a realizar Horario Observaciones (cuando sea el caso, ej: idioma, 

manejo de software, entre otros).

1 INVESTIGACIÓN CUALITATIVA 
ESPECIALIZADA, S.C ICE RESEARCH Paola Irais Cardona Blanquel 3336309483 ext 

602 paola@iceresearch.mx Posicionamiento de candidatos 2024 Evaluando proyectos y seleccionando estrategias publicitarias, así 
como proyectos varios.

Calle Autlán número 51,
Colonia Vallarta Poniente en Guadalajara, 
Jalisco; C.P. 44110.

Realizar pruebas de conexión, filtros a invitados a sesiones online, revisión de filtros, 
supervisión de sesiones presenciales. Vespertino Manejo de paquetería office

2 GFS WORLDWIDE S. DE R. L. 
DE C.V. GFS WORLDWIDE Mauricio Jimenez 331252 3834 mjimenez@gfsmexico.com.mx Practicas Profesionales Aprendizaje

calle Santuario, número 3148-A, colonia 
Chapalita en Guadalajara, Jalisco con C.P. 
44500.

Cotización, Prospección, Seguimiento Matutino/ 
Vespertino Ingles deseable, Programa de edición

3 VMGDL, S. DE R.L. DE C.V VMGDL Carlos Alberto Martinez Morales 33 1812 2897 carlos@vmgdl.com Growing Incrementar las interacciones con clientes y contactos utilizando 
multicanalidad

Calle Doctores, número 334, interior 4, 
colonia Lomas del Seminario en Zapopan, 
Jalisco, con C.P. 45038

Potenciar la marca comercial Matutino Office, Canvas, redes sociales.

4 SERVYVIAJES MEETING 
PLANNERS, S.A. DE C.V SERVYVIAJES Susana Cuella Rojas N/A operaciones@servyviajes.com Practicantes servyviajes enero a junio 2024 Que los alumnos adquieran experiencia y nos apoyen como empresa

Avenida López Cotilla número 515 A, 
Colonia Zapopan Centro en Zapopan, 
Jalisco; C.P. 45100.

Elaboración de Campaña de Mercadotecnia para la captación de más clientes y 
presencia en Redes sociales.

Flexible/ Home 
Office Office, Redes sociales, ventas

5 AGROSOLUCIONES SOLARES 
S. DE R.L. DE C.V. AGROSOLUCIONES SOLARES Karla Janet Perez Armenta 33 31557430 admin@agrosolar.mx Becarios para apoyo de areas Apoyo y crecimiento a los estudiantes en diferentes areas.

Avenida Inglaterra, número 5803,
colonia Rinconada de los Novelistas en 
Zapopan, Jalisco con C.P. 45027.

• Apoyo a MKT con catálogos. • Apoyo en campañas • Análisis de canales digitales • 
Atención y seguimiento a leads por redes sociales.

Matutino/ 
Vespertino

Responsable directo de la atención a clientes por la 
generación de Leads. Seguimiento y control de los procesos 
de ventas. Auditoría de actividades de los vendedores.

6 BIOCOSECHAS DE MEXICO S.
A. DE C.V. BIOCOSECHAS Angeles Jurado 33 3664 4651 angeles.jurado@biocmex.com Desarrollo de estrategias de marketing Publicidad digital

Avenida Santa Margarita, número 4140, 
plaza Fontana, piso 2, oficina 23-1, colonia 
Jardín Real en Zapopan, Jalisco, con C.P. 
45136.

Desarrollo de publicaciones para redes sociales, desarrollo de paginas web, 
desarrollo de investigaciones de mercado Matutino Ingles, paqueteria office, Illustrador, photoshop o similares

7 LOGICBUS, S.A DE C.V LOGICBUS Desire Hernández (33) 3854 5975 o 
(55) 8995 3820 rh@logicbus.com Documentacion y actualizacion de proceso y 

procedimientos de la empresa
Actualizar procesos y procedimientos por departamentos, por medio de 
experiencia y conocimientos adquiridos en el área.

avenida Fray Antonio Alcalde, número 
1822, colonia Miraflores en Guadalajara, 
Jalisco; C.P. 44270.

Participacion y realizacion de videos, realizacion de soluciones visuales, diseño de 
contenido para redes sociales, paginas web  y medios digitales

Matutino/ 
Vespertino

Manejo de redes sociales, Ingles Intermedio, conocimiento 
de softwares para producción de videos y material grafico

8 JUAN PABLO FIERRO 
ZAZUETA Grupo Fierro Inmobiliaria Juan Pablo Fierro Zazueta 3338480440 info@grupofierro.com Grupo Fierro Inmobiliaria - Desarrollos urbanos 

revolvente Ventas, posicionamiento de marca, reestructuración. Av Patria  #1524, int 01, col Villa 
Universitaria Generar contenidos en redes sociales para la promoción de la marca y la empresa Matutino/ Home 

Office Software para edición

9

MAKEAMARK S.C.

MAKEAMARK

Andrew Higareda 33 3616 3290 andrew@helixestrategias.com

Motion graphics

El objetivo del practicante en HELIX ESTRATEGIAS es centrarse en la 
creación de contenidos altamente relevantes para grandes marcas en 
la industria mexicana a través de la producción, edición y post edición 
de material multimedia, contribuyendo así al éxito de las estrategias de 
branding de la agencia con sede en Guadalajara. Esto implica la 
generación de ideas creativas, la ejecución de producciones 
audiovisuales de alta calidad, la edición profesional de contenido visual 
y de texto, la colaboración interdepartamental, la investigación de 
tendencias y la búsqueda continua de aprendizaje en el ámbito del 
branding y el marketing. Calle Martin Casillas, número 219, Col. 

Ladrón de Guevara en Guadalajara, 
Jalisco; C.P. 44600

Edición, Post edición y Grabación Vespertino

Adobe Photoshop: Para la edición y manipulación de 
imágenes y gráficos. Adobe Illustrator: Para la creación y 
edición de ilustraciones vectoriales y gráficos. Adobe 
Premiere Pro: Para la edición de video y la creación de 
contenido multimedia. Adobe After Effects: Para la creación 
de efectos visuales y animaciones en videos. Adobe 
Lightroom: Para la edición y organización de fotografías.

10 HELIX ESTRATEGIAS Diseño gráfico brannding

El objetivo del practicante en HELIX ESTRATEGIAS se centra en la 
creación de contenidos relevantes para grandes marcas en la industria 
mexicana mediante la producción de diseños gráficos comerciales 
impactantes, la realización de ilustraciones creativas y la edición de 
material visual. Esta labor contribuirá al fortalecimiento de las 
estrategias de branding de la agencia con sede en Guadalajara, 
garantizando la coherencia visual y el impacto necesario para el éxito 
de las marcas atendidas, al tiempo que se mantendrá al tanto de las 
últimas tendencias en diseño y se fomentará un aprendizaje continuo 
en este ámbito.

Diseño de Identidad Visual, Diseño de Materiales de Marketing, Creación de 
Contenido Visual para Redes Sociales Matutino Photoshop, Illustrator e InDesign.

11 INVELO, S.C. INVELO Jorgelina Ballesteros Rodríguez  3310 4328 geli.imvelo@gmail.com Gestión ambiental aplicada Aplicar los conocimientos adquiridos en el área de tramitología y 
gestión ambiental

Calle Armillita, número 2422, colonia 
Higuerillas 1ra Sección en Guadalajara, 
Jalisco con C.P. 44470

Marketing digital. 1) Planeación de redes social 2) Creación de contenido 3) Diseño 
de campañas publicitarias en redes sociales Home Office NA

12
A & E ASESORIA Y 
ESTRATEGIAS 
EMPRESARIALES S.C.

A & E Martha Yolanda Alvarado Rivera 3315721347 contabilidad@asesoriasyestrategias.com.mx Dazio Contadores

Para el perfil de contabilidad se busca desarrollar planes de trabajo 
enfocados en dar respuestas de índole fiscal y contable sobre varios 
clientes con diferentes giros económicos, para ello se requiere el 
apoyo de una persona mediante la cual se realizara la captación de 
información contable y proceso de documentación del caso que nos 
sirva como base para perfilar las alternativas de solución, esta persona 
siempre estará orientada por el equipo contable y de fiscalistas  por lo 
que los conocimientos que obtendrá serán de sumo valor para su 
desarrollo profesional. Para el perfil de Mercadotécnica se 
desarrollarán estrategias de publicidad en proyectos de franquicias, 
posicionamiento de marcas y diseño de imagen corporativa en 
manuales. Para el perfil financiero se desarrollará análisis de distintas 
empresas, interpretación de estados financieros, determinación de 
razones financieras y análisis de las mismas, así como la elaboración 
de reportes con las conclusiones del caso. Los tres perfiles estarán 
orientados y capacitados.

Calle Perihelio, número 4977, Col. Mirador 
del Sol, Zapopan, Jalisco; C.P. 45054

Desarrollo de contenido para redes, elaboración de manuales de imagen corporativa 
y elaboración de proyectos de publicidad para franquicia. Matutino paquetería office básico y manejo de principales redes 

sociales.

13 LUZ MARIA DEL SOCORRO 
GARCIA ACUÑA JC Inmobiliaria Luz María Del Socorro García Acuña 3313688530 lgarcia@jcinmobili.com JC Inmobili Que los chicos, puedan desarrollar las herramientas que se les han 

dado en la escuela, aplicando la teoria a la practica

Calle Osa Mayor, número 4065, colonia 
Arboledas en Zapopan, Jalisco con C.P. 
45070.

Elaboración de plantillas para promoción de productos, campañas redes sociales, 
estadisticas de campañas Vespertino Canva, Facebook, Instagram, Tiktok

14 CAPACITACION EMPRESARIAL 
DE OCCIDENTE, S.C. CEO México Lic. Karina Alvarez Marrón 3336470260 karinaam@ceomexico.com Prácticas Profesionales Adquisición de experiencia laboral real, desarrollo de habilidades, 

capacidades y competencias para el desarrollo profesional

Avenida Adolfo López Mateos Sur, número 
2077, Local 15 y 16, nivel 2, plaza del 
Ángel, colonia Jardines del Sol en 
Guadalajara, Jalisco, con C.P. 44510.

Diseños , selección de mercado y  publicidad Vespertino Manejo de  software , aplicaciones digitales y de diseño

15 MARTHA LIZET ZAVALA 
OROZCO SHMA Martha Lizet Zavala Orozco 33 1542 2234 contacto@shma.mx Renovación Desarrollar las habilidades aprendidas en la carrera a la práctica 

laboral

Calle Prado de los Pinos número 1030, 
Col. Rinconada del Valle en Zapopan, 
Jalisco; C.P. 45047

Actualizar la página de la empresa, realizar las publicaciones en las redes sociales, y 
realizar y dar seguimiento al plan de marketing.

Matutino/ Home 
Office

Conocimiento en como realizar las imagenes para publicar 
en  google, likedln, facebook, instagram. Además saber 
modificar google ads y apoyar en realizar capacitación 
virtual.

16 OMG CONSULTING, S.A. DE C.
V. OMG COSULTING Karla Ivette Esqueda Godoy Contaduría 33 1654 6369 omg.contadores@outlook.com OMG CONSULTING SA DE CV Poner en práctica lo aprendido en clases y brindar nuevos 

conocimientos

Calle Efraín González Luna #2007 
despacho 5 int.2, Col. Americana, C.P.
44160, Guadalajara

Elaborar un plan de marketing para el despacho y los servicios que se ofrecen Flexible Ser responsable en cuanto al horario que se acuerde.

17 AMPERE CONSULTORÍA 
ELÉCTRICA MEXICANA, S.A.S. AMPERE CONSULTORIA Alma Delia Luna Cortes Director de 

Administración 33 1119 5553 ivega@ampere-cem.com.mx Mercadotecnia Diseñar estrategias de marketing para promocionar productos o 
servicios.

Av. México #3040 piso 10, oficina 
1003/1004, Col. Residencial Juan Manuel, 
C.P.44680, Guadalajara, Jalisco

Desarrollar campañas publicitarias y de branding. Flexible Creatividad, habilidades de comunicación, conocimiento en 
marketing y análisis de datos.

18 LEOPO KASTEN Y 
ASOCIADOS, S.C. LEOPO KASTEN Yunuen Zihuatlpilli Valencia Díaz 

Gerencia de Capital Humano 33 1291 9899 gerencia@princivalrh.com Reclutamiento operativo y administrativo Buscar el candidato idóneo en base a la necesidad de nuestros 
clientes

Av. Patria #747, Col. Jardines de 
Guadalupe, C.P.45030, Guadalajara, 
Jalisco

Uso de redes sociales, seguimiento a campañas que se lanzan por ese medio, 
elaboración y diseño de manuales de procedimiento, diseño de flayers publicitarios. Matutino  Solo se requiere que sepa del uso de computadora, Excel, 

Word, Y Power Point.

19 E7 CREATIVA S.A. DE C.V. E7 CREATIVA Sra. Rocío Guadalupe Gudiño Soria 3366339924 yazmin.pulido@e7creativa.com E7 CREATIVA Representar a la agencia de publicidad para trabajar directamente con 
el Cliente y atenderle sus necesidades publicitarias.

Calle Emeterio Robles Gilnúmero 446, 
Colonia Americana en Guadalajara, 
Jalisco; C.P. 44160.

Presentar al cliente los servicios y productos de la agencia de publicidad.  Dar 
seguimiento a los proyectos solicitados por el cliente.  Búsqueda de proveedores. 
Desarrollar la campaña publicitaria de los Clientes, coordinando con el personal 
necesario para su elaboración.  Elaborar los presupuestos de las campañas y 
solicitar la aprobación

Flexible 

Debe ser una persona altamente creativa, organizada y 
ordenada. Indispensable experiencia básica en la 
elaboración de campañas publicitarias y manejo de 
presupuestos de campañas.

20 LEGAL BUSINESS INSURANCE 
S.A DE C.V. LEGAL BUSINESS Alberto Silva

tel. 
33.59.80.03.70/ 
cel. 
33.19.99.81.00

alberto.silva@sigalegal.com SIGA Legal Mejora de las áreas de la empresa, eficientizar los procesos, mejorar la 
calidad del servicio

Avenida Acueducto número 6075-A interior 
4, Colonia Puerta e3 Hierro en Zapopan, 
Jalisco; con código postal 45116

Realización de estudio de mercado, creación de contenidos para redes sociales, 
actividades que se presenten en el área de mkt Vespertino Manejo de canva, saber usar/publicar en redes sociales (en 

especial LinkedIn, facebook, spotify y tiktok)

21
CORPORATIVO MONSARY 
CONSULTORES & ASOCIADOS, 
S.C.

CORPORATIVO MONSARY Mtra. Monserrat Araceli Suárez
CEL.: 33-1140-
7477 TEL.: 33-
2464-3866

corporativo.monsary@gmail.com Practicantes del área administrativo

Aprenderás el manejo de las plataformas federales (SAT, IMSS e 
INFONAVIT), Obtendrás experiencia en el ámbito laboral, aprenderás 
la importancia de realizar las actividades de una empresa en tiempo y 
forma, aprenderás a trabajar en equipo.

Calle Marsella número 180,
Colonia Marsella en Guadalajara, Jalisco; 
C.P. 44160.

Diseño de estrategia publicitaria digital, diseño de nuevos paquetes de servicios, 
impulso de redes e imagen de la empresa, Manejo de software

22 INVERIMA, S.A.P.I. DE C.V. INVERIMA Alberto Javier Villar Watty Director 
General 33 4384 4432 igpadmon1@gmail.com Inverima S.AP.I. de C.V. Comercialización y desarrollo de inmuebles. Calle Santo Santiago #3478, Col. 

Chapalita, C.P.44500, Guadalajara, Jalisco

Auxiliar en creación de contenido en redes. seguimiento de Leads,  actualización de 
plataformas digitales,  apoyar en la estrategia de contenidos y análisis de marketing 
digital,  apoyo al coordinador de marketing en la organización de diversos proyectos,  
apoyo Realización de investigaciones de mercado y análisis.

Matutino y 
Vespertino Paquete de office, Canva, Photoshop e ilustrator (deseable).

23 JALTALENT, S.A.P.I. DE C.V. ESTRASOL Ignacio Navarro Hernández     Presidente 
de Consej 3331266969 invarro@estrasol.com.mx Plan de practicantes del área de marketing digital

Contribuir al desarrollo profesional y eficiente de los estudiantes, a 
través de la capacitación y desarrollo de actividades del área de 
marketing digital, así como generar un ambiente de apertura para que 
los estudiantes puedan contribuir con nuevas ideas y perspectivas con 
relación a tendencias y avance tecnológico.

Mexicaltzingo #1987, Col. Barrera

1.Dar difusión de marcas a través de redes sociales en internet, con una adecuada 
comunicación que garantice la interacción entre seguidores y genera aún más. 2. 
Participar en la reunión de planeación mensual. 3. Programar contenidos. 4. Revisa 
interacciones y contesta los comentarios con clientes.

Matutino/ 
Flexible Hootsuite, PS, AI, Canva, herramientas en IA.

24
FUNDACIÓN GRUPO 
AEROPORTUARIO DEL 
PACÍFICO, A.C.

AEROPUERTOS GAP
Lic. Rubén Alberto Lambris Cuevas 
Gerente de Compensaciones, beneficios 
y laboral

33 3880 1100 
ext.20357 / 33 
3250 7074

amartinez@aeropuertosgap.com.mx Proyectos estratégicos para el desarrollo educativo 
de la Fundación GAP

El prestador de servicio contribuirá a beneficiar a los Colegios GAP 
que opera la “Fundación Grupo Aeroportuario del Pacífico, A. C.” 
mediante la implementación de estrategias y acciones que optimicen el 
funcionamiento de las escuelas y el desarrollo académico de sus 
estudiantes.

Av. Mariano Otero #1249, Col. Rinconada 
del Bosque, C.P.44530, Guadalajara, 
Jalisco

Elaboración de contenidos para publicar en las redes sociales de la fundación, 
seguimiento y promoción de actividades, eventos, anuncios de los colegios y de los 
centros comunitarios. En conjunto con el departamento de comunicación interna de 
GAP, publicar material de la empresa para la fundación. Actividades de promoción y 
vinculación. Apoyo en proyectos de alcance promocional para la obtención de 
donativos.

Flexible/ Home 
Office

Experiencia de practicar en un ambiente real de un 
Corporativo importante del país (Grupo Aeroportuario del 
Pacífico).



25
KUMI MOTORS, S.A. DE C.V. KUMI MOTORS David García Robles Jefe de Recursos 

Humanos N/A rh@grupokumi.mx Aprendizaje mutuo

Tener la oportunidad de enseñar a los chicos sobre nuestro giro 
empresarial y que a su vez ellos nos enseñen a nosotros las nuevas 
tendencias.

Matriz Av. Vallarta #5760, Col. Jocotán, C.
P.45017, Zapopan Sucursal Av. González 
Gallo #1549, Col. Atlas,C.P.44870, 
Guadalajara, Jalisco

Apoyo en el departamento de mercadotecnia, revisar los lineamientos de planta en 
piso de ventas, apoyo con reportes y evidencias de las actividades realizadas para 
enviarlas a planta.

Matutino Conocimientos Requeridos:  Marketing básico, Manejo de 
PC y Redes Sociales

26 Enseñerle a los chicos sobre nuestro giro empresarial y que a su vez 
ellos nos enseñen sobre las nuevas tendencias.

27 REINVENCIÓN CONTINUA MX 
S.A. DE C.V. REINVENCIÓN MX Liliana Flores Mayoral 3314001614 auxiliar@reinvencionmx.com Estrategia de Comunicación y Promoción Desarrollar estrategias de comunicación y promoción, generando 

contenido alineado con los objetivos definidos por la organización.

avenida Paseo de la Arboleda número 
908, Colonia Jardines del Bosque, en 
Guadalajara, Jalisco; C.P. 44520

Brindar soporte al área creativa en el diseño y desarrollo de contenido. Generación 
de reportes estadísticos para medir nivel de engagement de marca, resultados de 
campañas y otros indicadores en redes sociales. Desarrollo y ejecución de 
campañas de mailing. Identificación de influencers y foros en redes sociales.

Flexible El practicante puede elegir dos opciones de horario:  Opción 
1:  de 9 am a 1 pm. Opción 2: de 1 pm a 5 pm

28 ENRIQUEZ LORENCE Y 
ASOCIADOS, S.C. BORNE SOLUCIONES Lic. Jose Enriquez Gonzalez 1955 2777 reclutamiento580@gmail.com Borne exporta Desarrollo de proyecto para exportación cono pizza al país de Canadá 

y USA
Av. escorial #2290, Lomas de zapopan,, C.
P.45130, Zapopan, Jalisco

Campañas publicitarias, manejo de redes sociales, posicionamiento de la marca, 
horario de lunes a viernes de 9:00 am a 2.00 pm. Persona responsable y honesta Matutino Manejo de Office

29 AGUA PASA POR MI CASA, S.A. 
DE C.V. DRY UP Miriam Jauregui Hernández Aux. 

Recursos Humanos 33 2464 6607 ventas@dryme.mx Estrategias para la mejora de áreas. Desarrollar estrategias para las diferentes áreas de la empresa. Gabino Barreda #931, Col. San Carlos, C.
P.44460, Guadalajara

*Generar estrategias para la publicidad en las diferentes redes sociales *Realizar 
propuestas para ventan * Hacer investigación de la temporada para la actualización 
de productos en sus colores y formas.

Matutino/ 
Flexible Conocimiento en manejo de redes sociales

30 JRA CONSULTORÍA FISCAL S.
A.S JRA Maestro Jose Guadalupe Rodriguez 

Amezcua / Victor Hugo Torres Mora 33 3260 0350 recursoshumanos@jra-heem.com Introducción al discernimiento contable.
Que el estudiante implemente todos sus conocimientos y habilidades  
mediante la práctica; así como desarrollar la toma de decisiones y el 
adquirir la práctica profesional.

Av. Luis Pérez Verdía #274, Col. Ladrón 
de guevara, C.P.45600, Guadalajara, 
Jalisco

Creación, gestión, seguimiento y promoción de contenido en redes sociales de la 
empresa, administración y atención del social media. Flexible Paquete office, Publisher, creativo, excelente ortografía, 

comunicación asertiva y organizacional

31 MILAGROS ARACELI JARAS 
RIVERA CHASKAS MM Milagros Araceli Jaras Rivera chaskasmm@gmail.com Redes sociales Implementacion de estrategias de marketing

Curtidores, número 138, colonia Nuevo 
Vergel en Zapopan, Jalisco, con C.P. 
45180.

Manejo de face e instagram, diseño de publicaciones en redes sociales, seguimiento 
de prospecto en redes, toma de fotografías y videos.

Vespertino/ 
Home Office Ninguna

32

RICARDO VARGAS DIAZ CIMEIRA Ricardo Vargas Diaz 3318467345 hola@cimeira.mx

Desarrollador de negocios en sector tecnología y 
servicios

Desarrollo y creación de nuevos modelos de negocio, re-estructura de 
modelos y diseño de productos y/o servicios

Av.Paseo del Bosque #1398, int. 19, col. El 
Fortín

Creación y optimización de estrategias de negocio para servicios de tecnología en la 
nube.  Inteligencia de mercado para la óptima distribución y crecimiento de servicios 
de software. Inteligencia de mercado para empresas de hebillas y herrajes. Modelado 
y diseño de servicio al cliente para empresas de joyería.

Flexible/ Home 
Office

Habilidades: Habilidades de negociación, comerciales y de 
comunicación, Pensamiento analítico y crítico, Organizado, 
responsable y puntual, Trabajo en equipo Idioma: Español 
(nativo), Inglés (de intermedio a avanzado) Manejo de 
software: Microsoft Office, aplicaciones de Google

33 Estratega de mercadotecnia en sector tecnología y 
servicios

Generación, planificación y ejecución de estrategias de mercadotecnia 
física y digital, Creación y presentación de campañas de promoción y 
publicidad

Elaboración, planificación y ejecución de estrategias de promoción y comunicación 
para servicios de tecnología en la nube. 2. Estrategia mercadológica física y digital 
para la expansión de servicios de software. 3. Invención y gestión de estrategias de 
mercadotecnia digital para empresas de hebillas y herrajes. 4. Generación de 
estrategia mercadológica para comunidades virtuales para empresas de joyería.

Flexible/ Home 
Office

Habilidades: Creatividad, Pensamiento analítico y crítico, 
Habilidades comerciales, Organizado, responsable y 
puntual, Trabajo en equipo  Idioma: Español (nativo), 
Inglés (de intermedio a avanzado)  Manejo de software: 
Microsoft Office, aplicaciones de Google

34 MAS POR EVENTO DE MEXICO 
S. DE R.L. DE C.V. MAS POR EVENTO Silvana Flores 3317624526

silvana.flores@masporevento.com
Más por evento

Apoyar en el desarrollo de las diferentes area de la empresa para su 
mejor desempeño, ejecutando los proyectos propios de cada 
departamente.

 Av. Vallarta no. 1848-a, Col Lafayete, 
Guadalajara, Jalisco

Definición de eje rector para cada campaña, definir monto de inversión, elaborar 
piezas de difusión tanto el contenido (redacción) como el diseño de los mismos. Matutino

Paqueteria office, los basicos, excel, word, power point, 
outlook Que sepa usar algun programa de diseño. Buena 
redacción  y ortografia Estructurado  Organizado

35
CONSEJO DE CAMARAS 
INDUSTRIALES DE JALISCO, A.
C.

CCIJ Lic. Carolina Rodriguez 3312830052 ccij@ccij.org.mx Planeación, logística y ejecución de diversos 
eventos del CCIJ

Aprendizaje y detección de oportunidades de mejora en los diferentes 
procesos del CCIJ

Avenida Faro, número 2350, piso 8, oficina 
C, colonia Verde Valle en Guadalajara, 
Jalisco, con C.P. 44550

• Apoyo para realización de gráficos en general para eventos magnos • Creación de 
contenidos para redes sociales • Planeación y ejecución de diversos eventos del 
CCIJ, prospección de Patrocinadores • Administración de publicaciones en redes 
sociales, elaboración de fichas de solicitud para entrevistas • Apoyo y realización de 
conferencias de prensa

Matutino y 
Vespertino Contar  con Laptop personal

36
H. AYUNTAMIENTO DE SAN 
PEDRO TLAQUEPAQUE, 
JALISCO

AYUNTAMIENTO DE 
TLAQUEPAQUE

Atención a Lic. Maira Alejandra Cobián 
Vaca Jefa de Vinculación Universitaria del 
H. Ayuntamiento de San Pedro 
Tlaquepaque

3310576000 vinculacionunitlaq@gmail.com Prácticas profesionales para la gestión pública

ejorar la habilidad de un profesional para desempeñar su trabajo de 
forma efectiva. Esto se logra a través de la realización de una variedad 
de actividades que incluyen entrenamiento, educación, y la obtención 
de experiencia en el campo. Estas actividades permiten que el 
profesional mejore sus habilidades para desempeñar su trabajo de 
forma eficaz, y lograr los mejores resultados posibles.

Calle Prisciliano Sánchez 191, Col. Centro 
Tlaquepaque

Asesorar y guiar a las micro empresas en el programa "HECHO CON AMOR", crear 
programas de mercadotecnia para las mujeres que ya tienen su negocio. Matutino paquete office

37 SOFÍA MORGENROTH 
GALLARDO IDELÚ Sofía Morgenroth Gallardo 33 1093 3153 199morgenroth96@gmail.com Idélu Aumentar el posicionamiento de Idélu por medio de sus distintos 

productos y servicios.

Calle Héctor Berlioz, número 4929, interior 
I-202 colonia Prados Vallarta en Zapopan, 
Jalisco, con C.P. 45020

Investigación de mercado, implementar campañas publicitarias y investigación de 
mercado respecto a precios y branding de productos y servicios Home Office

38 EL COLEGIO DE JALISCO A.C. EL COLEGIO DE JALISCO Alejandra Ivone Romero Jiménez 3836 0385 recursoshumanos@elcolegiodejalisco.edu.mx Librería y distribución editorial

Lograr que los estudiantes del sector profesional, gubernamental y 
educativo, en los distintos niveles encuentren un ambiente de 
conocimiento amplio en temas tales como lo son política, 
administración, historia, ciencias sociales, educaicón, antropología, 
entre otros.

Calle 5 de Mayo, número 321, colonia 
Centro en Zapopan, Jalisco con C.P. 
45100

Proporcionar el apoyo necesario para la realización de inventarios, Facturación, 
aplicaciones digitales como punto de venta, apoyo en eventos, reportes de 
actividades, distribución editorial, etc.

Vespertino 

39

VITAMINA ONLINE SOLUTIONS, 
S.C. VITAMINA ONLINE Lic. Ernesto Camacho López / 

Administración 33 3330  2144 atc@vitaminaonline.com.mx

Implementación de metodología para desarrollos 
de proyectos web-ecommerce

Aplicar los conocimientos aprendidos para desarrollar una tienda en 
línea / página web

Av. la Acordada poniente #1776 Col. 
Jardines del Contry C.P. 44210 
Guadalajara, Jalisco.

● Estructura y carga de contenido. ● Edición básica de imágenes en Photoshop 
(medida, proporción, resolución). ● Diseño de banners u otros elementos gráficos 
para web. ● Ejecución, validación de checklist de calidad y salida de proyectos. ● 
Orden y documentación de información de proyectos. ● Elaborar videos para el uso 
de herramientas.

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

● Manejo de herramientas de Google (Drive, Documentos, 
Hojas de cálculo, etc.) ● Buena ortografía. ● Manejo / 
conocimiento general de Photoshop e Ilustrador. ● Control y 
administración de tiempo ● Contar con equipo de cómputo y 
conexión a internet

40 Publicidad por medio de Google Ads Aplicar los conocimientos adquiridos para desarrollar anuncios 
publicitarios a través de la plataforma de Google ads.

● Redacción de anuncios ● Generación de leads ● Redacción de blogs ● Realización 
de reportes mensuales ● Carga y Ajustes en campañas en la plataforma ● Monitoreo 
de campañas ● Campañas de mailing

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

● Manejo de programas de office/drive ● Buena redacción y 
ortografia ● Contar con equipo de computo y conexión a 
internet. ● Conocimientos básicos de Google Ads 
(preferentemente)

41 Contenido en Redes Sociales Aplicar conocimientos adquiridos para la creación de contenido de 
valor para los canales de Facebook, Instagram y TikTok.

● Redacción de copys ● Diseño de contenido ● Propuestas de mejora ● Métricas 
semanales ● Reportes mensuales

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

• Manejo de herramientas de Google (Drive, Documentos, 
Hojas de cálculo, etc.) • Buena redacción y ortografía • 
Conocimientos básicos de Meta Business Suite • Contar con 
equipo de cómputo y conexión a internet • Control de tiempo 
• Manejo de Photoshop / Ilustrator

42

DESARROLLADORA 
HOTELERA ACUEDUCTO, S. 
DE R.L. DE C.V

HYATT Lic. Cristina Castellanos Gerente de 
Aprendizaje 33 1892 9912 cristina.castellanos@hyatt.com

Ventas eventos Gestión de eventos en el hotel (sociales, artistas, empresariales)

Puerta de Hierro número 4965, en 
Zapopan, Jalisco, C.P. 45116.

Cotización, Generacion de EOs, Coordinación, Prospección de clientes, Mistery shop 
a ComSet

Matutino y 
Vespertino Nivel de inglés medio

43 Ventas grupos Ventas grupos, gestión de las cuentas de nuestros grupos VIP
Elaboracion de cotizaciones para grupos, cotizaciones para eventos, apoyo en 
elaboración de reportes para juntas ejecutivas, prospección de clientes, participación 
en eventos internos y eventos para clientes.

Matutino
Idioma inglés intermedio, manejo de paquetería office (Excel 
y power point), de preferencia ayuda mucho el conocimiento 
básico en Opera PMS.

44 Ventas Transient Coordinación de cuentas corporativas
Elaboracion de convenios corporativos, prospección de nuevas cuentas, elaboración 
de reportes para juntas ejecutivas, cotizaciones para reservaciones individuales, 
registro a clientes en nuestro programa de descuentos Hyatt Leverage.

Matutino
Idioma inglés intermedio, manejo de paquetería office (Excel 
y power point), de preferencia ayuda mucho el conocimiento 
básico en Opera PMS.

45 DEUS ASESORES S.C. DEUS José Luis Esparza Aguilar 1199-1929/1199-
1928 ea1951@prodigy.net.mx Prácticas profesionales administrando empresas

Aprendizaje en administración de recursos económicos familiares e 
individuales, administrar tiempo, actitudes de servicio, organización 
empresarial, trabajo en equipo y autodisciplina.

Av Americas 1731, Colonia Jacarandas, 
Zapopan Jalisco, CP 45160 Mercadotecnia para empresa, presencia en redes sociales, investigación de mercado Manejo de office y programas para diseño

46 SANMINA-SCI SYSTEMS DE 
MÉXICO, S.A. DE C.V. SANMINA Carmen Montes 36689740 ext 

9624 Jose.Contreras@Sanmina.com Cucea - Sanmina 2024
Los estudiantes de CUCEA puedan de aplicar de manera practica los 
conocimientos adquiridos durante su preparacion profesional  en un 
una empresa Internacional

Av de la Solidaridad Iberoamericana 7020 Campañas diversas, Edicion de Videos de Trayectoria,   proyectos de cliente, 
Seguimiento a Beneficios de los empleados Matutino

Manejo de programas de edicion de video, gusto por 
generar campañas con el personal,  ingles 70%, Manejo de 
Gsuite, Manejo de Office,

47 PICE SOFTWARE S.A. DE C.V. PICE SOFTWARE Stephany Murphy (33) 18128621 info@pice-software.com Estrategia 2024 Desarrollo de plataformas digitales con herramientas para analizar, 
mejorar e impulsar proyectos variados de emprendimiento. Jesús García 3020 Estrategias de Marketing Digital ,Investigación de Mercado y Desarrollo de 

Estrategias de Producto Home Office

48

CÁMARA NACIONAL DE LA 
INDUSTRIA DE LAS ARTES 
GRÁFICAS 

CANAGRAF Cynthia Denisse Ruiz Alvarez 33 44454840 canagraf@canagrafjalisco.com

INDUGRAF Sistematización de procesos Francisco Silva Romero 1224 Estrategia de contenido, redes sociales y estrategia de venta Flexible

49 Stands&Congresos Posicionar la marca. Generar clientes potenciales. Aumentar los 
ingresos.

Monte Parnaso 1331 Col. Independencia  
C.P. 44340

Desarrollo de campañas de btl, desarrollo de campañas en redes, analisis de cliente 
met

Matutino y 
Vespertino

50 Primera impresión Crecimiento y valoración de puestos C. 6 de diciembre 1586, colonia niños 
héroes, Guadalajara, C.P. 44260

seguimiento y alimentación a páginas de internet y redes sociales  • sacar la 
estadística de las interacciones para dirigir esfuerzos a servicios específicos . -
Activar servicios attworks

Flexible

51 Rayas impresión S.A de C.V Realizar plan en redes para generar un nuevo puesto y lograr más 
ventas

Garibaldi 663 Col. Centro Barranquitas C.
P. 44280 Tel 3336136555

Generar contenido en redes sociales, enlazar redes con número celular, hacer tienda 
virtual, estrategias de venta Flexible

52 BIT Impresos

Reingeniería del negocio: evaluación del modelo de negocio, empresa 
del sector de artes gráficas que busca diferenciación y creación en sus 
productos, a partir de la evaluación del modelo de negocio actual, 
evaluando sus productos con el fin de innovar o generar nuevas 
propuestas de producto

Edificio MIND Av. Faro 2350, Piso 4, Col. 
Verde Valle, Guadalajara, Jal. C.P. 44550

1. Análisis de la actual estrategia de mercadotecnia 2. Modelado y rediseño de la 
estrategia de mercadotecnia de los principales productos y servicios 3. Análisis de 
mercado actual 4. Implementación con apoyo del área de dirección de las estrategias 
planteadas para los productos seleccionados

Matutino y 
Vespertino

53 Conexión impresión Expansión de la marca Crecimiento, estudio de mercado, analizar redes sociales y el manejo de las mismas Matutino y 
Vespertino

54 DUOGRAF SA DE CV Prospectar nuevos talentos que con experiencia adquirida puedan 
continuar su camino profesional dentro de la empresa

1. Poner en práctica los conocimientos aplicados a estrategias de marketing 2. 
Diversificar conocimiento y práctica orientado a lo empresarial 3. Iniciar 
profesionalmente en una empresa con visión

Matutino

55 Alpha Beta Por vacantes sin cubrir  ya que se tiene expansión y una sucursal 
nueva.

-Creación de estrategias de marketing -Organización y supervision de campañas 
publicitarias -Investigación de mercado Matutino  

56 EL COLEGIO DE JALISCO A.C. EL COLEGIO DE JALISCO Alejandra Ivone Romero Jiménez 3836 0385 recursoshumanos@elcolegiodejalisco.edu.mx Apoyo en Educación Continua Proporcionar un optimo servicio C. 5 de Mayo 321, Col. Centro, Zapopan, 
Jalisco

Apoyo general en oficina. Difusión y ventas. Generación de contenido para redes. 
Toma de fotografias Flexible

57 SISTEMAS CELESTIALES, S.A. 
DE C.V. PMTEK Nath C. Talent Attraction 33 1064 4377 nath.c@pmtek.net SCPMTEK01

Provide excellent service to our client regarding the demand for 
specialist prospects from the different branches of IT, to keep being fast 
and efficient in the recruitment market for our clients.

Remoto / Home office 1. Management of social work networks 2. Vacancy publication 3. Schedule and lead 
virtual interviews

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

i.English (writing, speaking, understanding) ii.Only proactive 
persons iii.Communication skills (fluent, outgoing 
personality) v.Profesional Social Network management

58 VÍAS VERDES, A.C. CASACEM Cynthia Mercado Olmos Coordinador 
Administrativo y de Recursos Humanos

33 3615 4486 / 
99 cynthiamercado@proyectoecovia.com

Diseño e implementación de las actividades, 
programas y campañas del centro de Educación y 
Cultura Ambiental

Desarrollo e implementación de estrategias de comunicación y difusión 
de las actividades, campañas y programas de la organización en 
medios online y off-line.

Av. Chapultepec 376 Col. Moderna, 
Guadalajara, Jalisco

-Diseño de estrategias de difusión digital orgánica de las actividades de la 
organización  -Diseño de campañas digitales inorgánicas para promoción de los 
servicios de la organización a través de anuncios en Facebook y adwords  -Diseño 
de estrategias de difusión off-line de actividades y campañas  -Evaluación de 
resultados de las estrategias  -Generación de contactos y/o aliados para difusión  -
Desarrollo de planes de servicio al cliente

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

Se solicita un practicante turno matutino y uno vespertino 
con un día de home office.

mailto:silvana.flores@masporevento.com


59 LATINREP DE MEXICO S. DE R.
L. DE C.V. HARDWARE SPECIALTY Raul Preciado

3817-3900 Cell: 
011 52 1 (33) 
3809-1348

raul.preciado@latinrep.com Mercadotecnia y uso de redes social Fidelizar clientes y crear una comunidad de compradores potenciales 
mediante la creación de contenido en redes sociales.

Av, Ruben DAría 1678, Col. Providencia 
1a sección, Guadalajara, Jalisco.

1. Manejo y administración de redes sociales 2. Diseño e implementación de 
campañas publicitarias 3. Coadyuvar en las actividades del área de ventas español / 
ingles

Matutino y 
Vespertino

ingles 70%, buena Presentación, puntualidad, 
disponibilidad, ordenado.

60 GRUPO YPENZA DE MÉXICO, 
S.A. DE C.V. YPENZA Silvana Dominique Barocio Méndez 

Encargada de Recursos Humanos

33 3620 4228 / 
33 3180 5156 / 
33 3180 5664

recursoshumanos@ypenza.com Auditorias Auditar las diferentes áreas de dirección Privada Volcan Quinceo 201 Col. Paraísos 
del Collí, Zapopan, Jalisco Manejo de redes sociales, campañas, estudio de mercado Flexible

61 CONSULTORES AVANCE 
PROFESIONAL S.A. DE C.V. AVANCE PROFESIONAL Jorge Palomino 33 3823 0081 jorge.palomino@avanceprofesional.mx Crecimiento de empresa que la empresa se posicione como empresa lider de consultaria y 

venta en sistemas administrativos
Jose manzano 699, jardines alcalde, CP 
44298, Guadalajara, Jal.

Campañas de marketing digital, estrategias de venta en frio, Innovación en 
estrategias para atraer clientes Vespertino Software necesario para manejo de campañas de 

maruqeting

62 BDI AVACLICK S.A.P.I. DE C.V. BDI AVACLICK S.A.P.I. DE C.V. José Adolfo Ramírez Magdaleno 3334410857 adolfo.ramirez@avaclick.com Apoyo a análisis de datos

Limpiar y procesar datos generados por los sistemas de la empresa 
(facturación, redes sociales, sistema de encuestas) para generar 
indicadores de desempeño de la empresa, así como actividades 
asociadas a la análitica de datos para mejorar el desempeño de 
nuestro algortimo de valuación digital

C. La Ley 2619, Circunvalación Vallarta, 
44680 Guadalajara, Jal.

- Apoyo al diseño de material audiovisual, animaciones, infografías y artes en general 
para Marketing  - Propuesta y seguimiento a estrategias de comunicación para el 
desarrollo de crecimiento de clientes - Propuesta y seguimiento a estrategias de 
comunicación para el desarrollo de fidelización de clientes - Cotizaciones y búsqueda 
de proveedores para material publicitario y promocional - Generación de reportes 
periódicos de resultados de las campañas de la organización

Vespertino

-Diseño de contenido básico y publicación en redes sociales 
FB e IG. -Manejo intermedio de hojas de cálculo, uso de 
fórmulas lógicas y presentación de resultados. - 
Conocimiento en diseño de imágenes sencillas con CANVA 
o editores más robustos de imágenes. -Manejo de hojas de 
cálculo para segmentar perfiles de audiencia para la 
creación de campañas de marketing.

63 ROD ACCESORIOS, S.A.P.I. DE 
C.V ROD ACCESORIOS Sr. Marco Antonio Ortiz Delgado 

Presidente del Consejo de Administración 3336188680 admon@rodaccesorios.com Gestión y estrategia corporativa Desarrollar y establecer nuevas estrategias para aumentar la presencia 
nacional de la empresa.

Pasaje de los Herreros 263 int 7, San Juan 
de Dios, Guadalajara, CP 44360

Publicación y creación de contenido. Elaboración de estrategia de redes. Publicación 
de campañas. Redireccionamiento de leads. Flexible Gestión de tiempo. Conocimiento y publicación en redes. 

Meta business. Inglés medio.

64

BEBIDAS MUNDIALES, S. DE R.
L. DE C.V. (CEDIS BELENES) COCA-COLA (Belenes) Luz Tapia /Melisa Janice Bernal Santana 38364615 Ext. 

1066/ 38364610 luz.tapia@arcacontal.com

Producto devuelto

Seguimiento diario revisión de información. Lograr un incremento en la 
venta Desarrollo de nuevos métodos de control Seguimiento diario al 
gasto generado. Desarrollo de los Practicantes, mejorar su capacidad 
de análisis, comprensión de la importancia de cada departamentos de 
la empresa para el logro de los objetivos, toma de decisiones y trabajo 
en equipo.

Camino Bosques de San Isidro número 
580, colonia Zapopan Industrial Norte II, 
municipio de Zapopan, Jalisco, C.P. 45130

1. Revisión de Información 2. Análisis 3. Generación de reportes 4.Uso de 
Herramientas Office 5.Presentaciones 6.Investigación 7.Trabajo en Equipo 8.
Negociaciones

Matutino

65 Ejecución Asegurar el incremento de ICE con las activaciones que realiza la 
fuerza de ventas.

Seguimiento a los indicadores de ejecución, registro de evidencias de activaciones 
por parte del promotor y activador, emisión de reportes de avances del indicador ICE.

66 ICE: Índice de Calidad de Ejecución Autoservicios
Identificar indicadores donde se tuvo perdida de puntos  Realizar 
análisis de tiendas que mayormente se auditan y en que fechas  
Elaborar plan de acción para la mejora del indicador

Recabar y analizar información con respecto a auditorias de los últimos meses  
Presentar propuesta de mejora

67 Indicador de Calidad CLS CLS: Dar seguimiento a cada una de las oportunidad que no se logren 
con el excelente en el indicador de calidad en el servicio.

Identificar las oportunidad con calificaciones de 0 a 4, realizar llamada e 
investigaciones del porque esa calificación, generación de información mostrando los 
avances y el plan de acción con cada grupo de la fuerza de ventas.

68 Definición y apoyo en la administración del 
portafolio correcto por cuenta clave local.

•Crecer en categoría de bebidas emergentes con catalogación de 
nuevos lanzamientos y revisión de planogramas actuales por cadena. 
•Alineación de condiciones comerciales, convenios

•Revisión de catálogos de precios/productos por cadena/territorio.  •Análisis de 
planogramas por cadena/territorio. •Revisión y apoyo en actualización de convenios 
por cadena.

69 Ruta al Mercado 4.0
Identificar las figuras de preventa ideales para satisfacer las 
necesidades de nuestros clientes así como la efectividad de las 
labores de cada uno de ellos.

-Elaboración de controles para monitorear la jornada laboral de las figuras de 
preventa. -Monitoreo de la Efectividad de preventa y entrega en cada uno de los 
modelos de servicio. -Controles y seguimiento de la administración de saldos de 
efectivo, envase, etc. -Seguimiento y control en el Manejo Total del Producto (TPM) -
Efectividad en los materiales de publicidad colocados con el cliente

Conocimiento de Excel, Actividades administrativas en 
oficina 50% y 50% actividades en campo

70 Valor al cliente

Determinar los procesos ventas directas para dar solución oportuna a 
nuestros consumidores, realizando estrategias para conseguir nuevos 
clientes, clasificar a los clientes para dirigirlos según el valor que 
aportaran y así lograr su retención.

•Documentar los procesos de ventas directas. •Realizar estrategias para conseguir 
nuevos clientes. •Segmentar a los clientes según el valor que genere para la 
empresa. •Evaluar las experiencias de los clientes (servicio, calidad y tiempo de 
atención). •Promover las diferentes formas para realizar pedidos para tener mayor 
facilidad y acercamiento a los productos de la familia Coca-Cola. •Mantener a los 
clientes actualizados sobre las promociones.

71 Seguimiento a Pedidos

Seguimiento diario revisión de información. Seguimiento a Pedidos con 
proveedores Seguimiento a Pedidos con usuario Solicitar entrada a los 
pedidos entregados Solicitar entrada a los servicios entregados Con lo 
anterior mejorar objetivo de ciclo de compras

Revisión de Información Análisis Uso de Herramientas Office Envio de correos 
(seguimiento) Trabajo en Equipo Participar en Juntas de Indicadores Presentaciones 
seguimiento a pedidos.

72 Administración de capital humano

Seguimiento diario revisión de información. Potenciar el desarrollo del 
personal.  Optimización del trabajo Desarrollo de los Practicantes, 
mejorar su capacidad de análisis, comprensión de la importancia de 
cada departamento de la empresa para el logro de los objetivos, toma 
de decisiones y trabajo en equipo.

Control de Expedientes de colaboradores. Archivo vigente y no vigente  Impartición 
de inducción a nuevo personal.  Elaboraciones de contratos  Generación de reportes 
Uso de Herramientas Office Procesos administrativos  Trabajo en Equipo Control de 
Nominas.

73 JOSE LUIS ORTIZ FERNANDEZ Lizette Nataly Puebla De la O 
Coordinadora Administrativa

Oficina 33 2823 
1843WhatsApp 
33 1863 
8246Celular 33 
1398 7186

puebla.nataly@gmail.com Constructor de Comunidad
Incrementar el NI (Nuevo Ingreso), Crear visibilidad en el mercado, 
Construir un sentido de comunidad entre los estudiantes, padres de 
familia y jefes de empresas.

Sebastián Allende No. 2127 Col. Jardines 
Alcalde

Generación de estrategias publicitarias para los cursos existentes y nuevos en el 
mercado, Diseñar banners para difusión de evidencias,  calendario de publicaciones, 
Atención y reporte de prospectos, Reporte de Nuevos Ingresos, Manejo y control de 
redes sociales de la institución.

Flexible/ Home 
Office

Conocimiento de Inglés B1,  Organización, Conocimiento 
básico de plataformas de diseño y difusión ( WhatsApp, 
Canva, Instagram, Google Maps) Conocimientos de 
fotografía básica (preferentemente)

74 CALZADO DE TRABAJO, S.A. 
DE C.V. SAFETY DEPOT Esmeralda Elizabeth Favian Avila 10282266  Ext.

117 capacitacion@safetydepot.com.mx Practicas profesionales Aprendiendo Juntos

Este proyecto tiene la finalidad de ayudar al estudiante a aplicar sus 
conocimientos en la práctica de la vida laboral al igual que aprender 
mas aspectos que son necesarias para sus respectivas áreas. 
Buscamos estudiantes con muchas ganas de aprender no es 
necesaria la experiencia.

Periferico poniente 10171 Parque 
Industrial el Colli, Zapopan, Jalisco.

•Manejo de redes sociales aumentando indicadores. •Creación de contenido  
•Mercadotecnia online y offline •Participación en las sesiones creativas de la 
empresa.

Matutino y 
Vespertino

No requerimos experiencia solo gusto o interés por el área y 
ganas de aprender.

75 TRACSA, S.A.P.I. DE C.V. TRACSA Mariana Morales / Reclutamiento y 
Selección 3678 8063 reclutamiento@tracsa.com.mx Prácticas en CRM Apoyar al área de CRM en las actividades del día a día optimizando el 

tiempo de las mismas. Periférico sur 7800
1. Actualizar información en el CRM 2. Dar soporte a los usuarios sobre el uso de la 
herramienta 3. Alta y mantenimientos de carteras asignadas a la fuerza de ventas en 
nuestros sistemas

Matutino y 
Vespertino

76 LA DUYA Y SUS PLATOS, S.A. 
DE C.V Wilton y Oz Isabel Perez Mondragon 3338231282 ext 

101 ventas3@wiltonyoz.com.mx Análisis de redes Analizar nuestros medios de difusión Cedros 323, Bosques del Centinela 1, C.P. 
45187

Analizar nuestros canales de difusión, proponer nuevos canales, reforzar el área de 
redes sociales Flexible

77 CORDICA 21 A.C. CORDICA 21 José Rubén Ruíz Rodríguez 36169121 admon@cordica.com Programa de Practicas Profesionales en Cordica Innovar y optimizar procesos, gestión de nuevos proyectos. Av. Miguel Hidalgo y Costilla 1895, Ladron 
De Guevara, 44600 Guadalajara, Jal.

Crear estrategias de comunicación, desarrollo de imagen pública, creación de 
contenido para redes sociales, análisis de mercado Flexible Uso de la Suite Meta Business

78 FAN ID TECNOLOGY, S.A.P.I. 
DE C.V. FAN ID Daniela Mejía Recursos Humanos N/A creativity@fanidholdingcorporation.com Practicante de mercadotecnia digital

Brindar a los estudiantes la oportunidad de aplicar sus conocimientos  
en un entorno empresarial, fomentando su aprendizaje práctico y su 
desarrollo profesional.

Av. José Parres Arias 187 B, Los Belenes 
Industrial, 45157 Zapopan, Jal.

Apoyo al área de marketing digital en la planificación de contenido para redes 
sociales y en la elaboración de informes sobre el rendimiento de las cuentas. 
Colaborar en el desarrollo de estrategias de engagement en redes sociales.

Flexible Illustrator y canva básico

79 TERAPIA INTEGRAL PARA 
NIÑOS CON AUTISMO, A.C. T.Y.N.A.A.C Janete Nocedal 36516953 tinautismo@hotmail.com Marketing sin fines de lucro

1.- Informar a la audiencia, la población de personas con TEA, y 
público en general, sobre el servicio, actividades y razón de ser de la 
organización. 2.- Fortalecer la vinculación en el ámbito de las 
donaciones, como principal fuente de ingresos de la organización, 
promoción de eventos, sociales, culturales, deportivos etc. 3.- afianzar 
las relaciones públicas e interés de las personas en favor de nuestra 
organización.

Calzada Independencia Norte 1412
Investigación de mercado. Análisis del producto o servicio y sus competidores. 
Planificación y desarrollo de estrategias de marketing.Desarrollo de pronósticos. 
Comunicación externa e interna.

Matutino y 
Vespertino

80
ASESORES Y 
DISTRIBUIDORES EN 
HERRAMIENTAS, S.A. DE C.V.

ASESORES TOOLS Dulce María Aparicio Padilla 33 3614 9921 asesores@asesorestools.com.mx Multicanalidad, una estrategia de comercialización 
vender, distribuir o entregar información sobre 
productos.Y gestionar las finanzas

Proyecto De  Asesores y distribuidores en herramientas tiene como 
objetivo, el desarrollo de nuevos canales de distribución, 
multicanalidad como estrategia de comercialización, ventas, 
distribución y  gestión de las finanzas con nuevas estrategias de  
ingresos y egresos

Av. La Paz #1143 esq. 8 de julio, Col. 
Centro, C.P.44100, Guadaljara, Jalisco

Realizar proyecto innovador de nuevos cnales de distribucion, venta y manejo de 
materiales. Apoyo a la sección de almacenes. en el manejo de productos de alta 
rotcion.

Uso de Ofice, redes sociales y manejo de

81 LABORATORIO DE IMAGEN Y 
SONIDO, S.C HUMO Diana Guzman

3323631569/33 
9627 4918 / 33 
1228 5224

contacto@humo.sc Estrategias digitales Desarrollo y seguimiento de estrategias digitales mercadológicas
Aurelio L. Gallardo número 380, de la 
Colonia Ladrón de Guevara, en 
Guadalajara, Jalisco

Evaluación, desarrollo e implementación de estrategias de marketing Vespertino

Estudiantes en los últimos semestres de la carrera, 
preferentemente con experiencia laboral previa y manejo de 
software de diseño y/o marketing avanzado, alto sentido de 
responsabilidad y organizado.

82 MASCOTA-TRACE, S.A. DE C.V. MASCOTA-TRACE, S.A. DE C.V. Gabriel Fregoso Becerra       Admin Gral 
U 3311541463 carlos.fregoso@mascota-trace.com.mx Becario administrativo Relación con ambiente laboral real, desarrollo de habilidades y 

estrategias que contribuyen con su perfil profesional.
Calle Cordobanes #2061, Jardines del 
Country

Participación y realización de videos cortos de valor para redes sociales. • 
Realización de soluciones visuales atractivas, creativas, novedosas y funcionales de 
comunicación gráfica y visual para clientes. • Planeación y desarrollo de estrategias 
de mercadotecnia. • Depuración, clasicación y alimentación de la base de datos de 
prospectos y clientes. • Realización de actividades y planes para la obtención de 
nuevos prospectos. • Organización y participación en eventos de mercadotecnia, 
expos, seminarios, webinarios, talleres y cursos. • Diseño de contenido para redes 
sociales, paginas web y medios digitales • Investigación de mercado para destacar el 
valor de nuestro servicio. • Revisión y desarrollo de mejoras a la información de 
nuestros sitios web. • Posteo en redes sociales • Desarrollo de campañas 
publicitarias.

Flexible Manejo de Adobe Illustrator, Canva, Photoshop y edición de 
videos.



83 AGENCIA DE MARKETING 
DECRE, S.A. DE C.V. DECREE Lic. Christian Fernando Avalos Mena 

Director Ejecutivo 33 3220 3653 avalosmena4@gmail.com
Eleva tu Carrera: Posiciona y desarrolla marcas en 
nuestra Agencia de Marketing y Producción de 
Contenido.

1. Colabora en estrategias innovadoras: Impulsa el posicionamiento y 
difusión de las Marcas con las que trabajamos. 2.  (En el caso de RH) 
Gana experiencia en la gestión del talento: evaluando el desempeño y 
ayudando al equipo a alcanzar su máximo potencial. Implementa 
políticas y procesos innovadores que fomenten un ambiente de trabajo 
más eficiente, creativo y competitivo. 3. Colabora en un Equipo de 
Éxito: Trabaja en un ambiente de colaboración interdisciplinaria, donde 
tus ideas y esfuerzos impactarán directamente en el éxito de la 
empresa y nuestros clientes.

Av. Netzahualcoyotl #1597, Col. Ciudad 
del sol, C.P.45050, Zapopan, Jalisco

1.Investigar y analizar las tendencias del mercado en el sector de producción de 
contenido audiovisual y marketing digital, identificando oportunidades de negocio y 
áreas de crecimiento.  2.Participar en la creación y ejecución de estrategias de 
marketing digital para aumentar la visibilidad en línea, generar tráfico hacia el sitio 
web y las redes sociales, y captar nuevos clientes.  3.Colaborar en la definición y 
desarrollo de la estrategia de branding y posicionamiento, con el objetivo de 
diferenciarse de la competencia y fortalecer la imagen de la empresa o los clientes 
en el mercado.  4.Contribuir en la creación de contenido relevante y atractivo para las 
diferentes plataformas digitales, con el fin de captar la atención de la audiencia y 
promover la participación y el compromiso.  5.Participar en la gestión y análisis de las 
redes sociales y otras plataformas de marketing digital, monitoreando las 
interacciones de los usuarios, evaluando el impacto de las campañas y realizando 
ajustes según sea necesario.  6.Colaborar en la identificación y segmentación de la 
audiencia objetivo de la empresa o sus clientes, con el objetivo de adaptar las 
estrategias de marketing y comunicación a las necesidades y preferencias 
específicas de cada segmento.  7.Participar en la planificación y ejecución de 
eventos y promociones para promover la marca y el contenido de la empresa o 
clientes, generando interacción directa con el público objetivo.  8.Contribuir en la 
elaboración de informes de análisis de datos y métricas de marketing, 
proporcionando insights y recomendaciones para optimizar las estrategias y acciones 
de marketing.  9.Participar en la monitorización de la reputación de la marca en línea, 
identificando y gestionando crisis de reputación y promoviendo una imagen positiva 
de la empresa o clientes.  10.Colaborar en la gestión y seguimiento de alianzas 
estratégicas y colaboraciones con influencers, socios comerciales u otras empresas 
del sector, con el objetivo de ampliar el alcance y la visibilidad de la empresa o de los 
clientes.  11.Realizar investigaciones de mercado cualitativas y cuantitativas para 
obtener información relevante sobre las necesidades, preferencias y 
comportamientos de la audiencia objetivo, con el objetivo de respaldar la toma de 
decisiones estratégicas de marketing y desarrollo de productos.

Matutino

84 AIESEC MEXICO, A.C. AIESEC Karla Paola Pérez 3311956126 alianzas.gdl@aiesec.org.mx Creación de contenido publicitario - Brasil Optimizar el manejo de comunicaciones y redes sociales de la 
empresa

Avenida Álvaro Obregón número 124, 
Colonia Roma Norte, Alcaldía 
Cuauhtámoc, C.P. 06700, Ciudad de 
México.

Producir contenido para la empresa, planificar las próximas publicaciones, organizar 
el calendario de publicaciones, elegir palabras clave, planificar el contenido y 
redactar las publicaciones.

Matutino Portugués requerido, Adobe Flash, After Effects, Illustrator.

85 BEEHIVE SYSTEMS, S.A DE C.
V BEEHIVE SYSTEMS Adán Morales Ruiz

Cel. (33) 2256 
7309 Tel. (33) 
1588 4408 y (33) 
1588 4412

amorales@beehivesystems.mx Estrategias de Marketing Digital y Comunicación 
Corporativa

Desarrollar e implementar estrategias de marketing digital a través de 
diferentes redes sociales y herramientas digitales

Av. Vallarta, n° 3090, Col. Vallarta Norte 
en Guadalajara, Jalisco; C.P. 44690.

Identificación y segmentación de mercados, posicionamiento de marca, programa de 
partners Matutino Habilidades sociales y nociones de redes sociales 

(campañas, publicaciones, copy)

86 REANGEL, S.C. NÚCLEO REANGEL 3336403149 33 3640 3149 administracion@reangel.com.mx Apoyo de becarios administrativos Desarrollo de habilidadades y conocimientos de su carrera en el 
ambito profesional.

Lacandones #476, Col. Monraz, 
Guadalajara, Jalisco Apoyo con la publicidad, edicion de material, colaboración con proyectos del área Matutino y 

Vespertino Programas de diseño basico, manejo de redes sociales.

87 EVOLUCIÓN PERFER, S.A. DE 
C.V. EVOLUCIÓN PERFER LCP Claudia Yoalnda Fierros Miranda 

Contadora 33 3808 8138 claudia.futuro@yahoo.com Apoyo en áreas administrativas Dar apoyo  y mejorar las áreas de oportunidad de cada organización Paseo de los Frambuesos #1251, Col. 
Tabachines, C.P.45188, Zapopan, Jalisco dar seguimientos a publicidades y buscar las áreas de oportunidad Flexible manejo de herramientas de office

88
INSTITUTO MEXICANO DE 
CONSULTORES EN 
DESARROLLO OR

IMCDO Juan Pablo Sánchez García Pres. Dirc. 
Gob 3331571243 a.chavez@imcdo.com.mx Posicionamiento de Marca y Comercialización

Posicionar la Marca IMCDO ante nuestro Target, para comercializar 
nuestros servicios de Formación y Consultoría en Desarrollo 
Organizacional

Av. P. de la Arboleda #2785-1 Col. Bosq 
de la Vict

Actividades a realizar: 1. En conjunto con IMCDO desarrollar plan de mercadotecnia 
para posicionar la marca con las diferentes herramientas y alternativas actuales en el 
mercado. 2. La comercialización (Generación base de datos, prospección, 
seguimiento y cierre ) de nuestros servicios como: Talleres, diplomados, proyectos 
de consultoría, etc. 3. Investigación y desarrollo de contenido de valor (Información 
de Desarrollo Organizacional, Management, Gestión del cambio, etc), para alimentar 
redes sociales.

Home Office Manejo de equipo cómputo, aplicaciones de diseño, mailing, 
etc.

89

CENTRO EMPRESARIAL DE 
JALISCO, S.P. COPARMEX Lic. Elena Santana 38 18 41 00 ext. 

173 o 109 brhumanos@coparmexjal.org.mx

Desarrollo Profesional de Universitarias y 
Universitarios

Introducir a las y los estudiantes en un área afín a su perfil profesional, 
en donde realicen actividades propias de su profesión, aplicando los 
conocimientos y habilidades adquiridos durante su formación 
académica. Brindando una adecuada vinculación con el sector 
empresarial y sus necesidades, potenciándolo y desarrollándolo con el 
compromiso de desarrollar más y mejores empresas. López Cotilla No.1465- 1, Col. Americana, 

Centro.

* Generación y ejecución de estrategias comerciales.  * Prospección de empresas y 
gestión de la cartera de empresas socias de Coparmex. *Generación y programación 
de reportes de impacto de e-mail marketing a partir de la plataforma. * Atención a 
empresas socias para seguimiento de servicios de membresia. * Participación en la 
aplicación de diagnósticos de consolidación empresarial.

Flexible

90 Desarrollo de Marketing en Coparmex Jalisco

Las y los alumnos estarán involucrados en las actividades del 
departamento de marketing desde el desarrollo de investigación, 
estrategias y la implementación de cada una de ellas.  Brindaremos 
tutorías especializadas a los objetivos de aprendizaje de las y los 
alumnos, otorgándoles proyectos a fin a esa especialización.

* Investigación de mercado (experiencia de usuario, análisis de competencia, etc)  * 
Brief de proyecto  * Creación de contenido (inbound marketing)  * Administración de 
redes sociales

Flexible/ Home 
Office

91 ESTRATEGIAS AD HOC, S.C GAUDIUM Alejandro Manuel Hernandez 33-34-81-16 / 33 
2354 4446 priscilla@gaudium.com.mx Community Manager Crecimiento y desarrollo de contenido para redes sociales

Bernardo de Balbuena No. 736, Colonia 
Ladrón de Guevara, en Guadalajara, 
Jalisco.

Crear, planear y realizar estrategias de contenido para Redes Sociales. Generar una 
comunidad interactuando constantemente. Generar valor a la marca.

Matutino y 
Vespertino

Inglés básico. Manejo básico de Canva u otro software de 
diseño.

92 H. AYUNTAMIENTO DE 
ZAPOPAN AYUNTAMIENTO DE ZAPOPAN Alicia Esmeralda Novoa García 38182200 2348 serviciosocialypracticas@zapopan.gob.mx Dibujando una mejor ciudad

Incorporar a los estudiantes en el ámbito laboral, y que a través de su 
apoyo y aplicación de conocimientos adquiridos a lo largo de su 
carrera se alcancen los objetivos y metas que a su vez cada 
dependencia tiene programados, así como las actividades 
programadas en el plan municipal de desarrollo.

Prol. Laureles # 204 APiso 1 Ventanilla 86 elaboración de estudio de mercado, elaboración de diseños, presentaciones, tomas 
fotografícas, edición y video, redación de copys e interacción en redes sociales

Matutino y 
Vespertino

93 GUEVARA SPORTS S.A. DE C.
V. GUEVARA SPORTS Pedro Guevara Esteban

(33) 2306 0843, 
12566006, 
14575369

pedro@guevarasports.com Optimización de Marketplaces y desarrollo de 
nuevos productos (tendencia y temporada)

Analizar y encontrar 3 nuevos productos - Realizar un análisis de los 
diferentes marketplaces  - Mejorar los procesos de búsqueda de 
nuevos productos.

Calle Sierra de Tapalpa 1007, interior 12, 
Col. Las Aguilas, Zapopan, Jalisco C.p. 
45080

Manejo de cuentas Marketplaces (Mercado Libre y Amazon) - Investigación y  
desarrollo de nuevos productos -  Búsqueda de nuevos proveedores Home Office Experiencia en manejo de cuentas seller de Mercado libre y 

Amazon

94
CÁMARA NACIONAL DE 
COMERCIO, SERVICIOS Y 
TURISMO D

CANACO Mtro. Raúl Armando Uranga Lamadrid 3338809046 auxiliarrh@camaradecomerciogdl.mx Administración y Servicios Contribuir en los conocimientos teóricos y prácticos del alumno al 
mismo tiempo que ellos sean un apoyo humano en nuestra institución. Av. Vallarta # 4095, Fracc. Camino Real Control de redes sociales / Creación de contenido digital para ser publicado / Soporte 

y administración para nuestra aplicación interna. Matutino Computación básica

95 SERVICIOS LABORALES 
EDUCATIVOS S.C. ICI Patricia Gonzalez Yeo 33 3825 42 08 jobs@ici.edu.mx Practicas profesionales Brinda la oportunidad de desarrollar los conocimientos adquiridos en la 

teoría y llevarlos a la practica
Av. Hidalgo, número 1420, Col. Ladrón de 
Guevara, Guadalajara, Jalisco; C.P. 44600

•Promover y comercializar los medios de comunicación de la Institución. 
•Atender al cliente, demostrando interés y preocupación por resolver 
satisfactoriamente sus necesidades. 
•Atención telefónica y vía e-mail para cualquier reclamación o consulta de los 
clientes. 
•Seleccionar, corregir, diseñar y titular diversos artículos publicitarios. 
•Organizar eventos de promoción y/o publicidad. 
•Utilizar las normas de cortesía en su relación con los clientes, teniendo en cuenta la 
imagen corporativa de la empresa o centro de trabajo. 
•Mantener la confidencialidad en el manejo de la información. 
•Integrarse en el grupo o equipo de trabajo, manteniendo relaciones laborales 
cordiales con el resto de compañeros. 
•Comunicarse eficazmente con las personas indicadas en cada momento, tanto de 
forma escrita como verbalmente, transmitiendo la información con claridad y 
precisión. 
•Rendir cuenta al superior inmediato de las actividades realizadas cuando así lo 
requiera. 
•Realizar cualquier otra tarea afín que le sea asignada

Matutino y 
Vespertino Conocimiento de word

96 MARIANA GUADALUPE 
MADRIZ RODRIGUEZ MM CONSULTORES C. Mariana Guadalupe Madriz Rodríguez 3339590860 mmadriz@mm-consultores.mx Auditoria de comercio exterior Analizar los requerimientos legales de importacion

Calle Paseo de los Brezos número 715, 
fraccionamiento Tabachines, Código 
Postal 45188, en Zapopan, Jalisco.

Creacion de contenido, edicion de videos, campañas de google ads, revision de 
metricos Matutino Manejo de Canva, photoshop, excelente ortografia, creativx.  

IMPORTANTE: contar con equipo de computo propio

97 ESDIG S. DE R.L. DE C.V. Mario Alberto Vazquez HurtadoGerente 
General 3317001016 elbince@gmail.com IMPUT imagen pública y turistica

El practicante desarrolle una habilidad de comunicación,  negociación, 
creatividad y que pueda conprender la importancia de la imagen en 
aspectos individuales creando marcas personales públicas desde cero 
o renovando las que ya existen, asi mismo se busca que logre ver 
desde la parte de campo las oportunidades de crecimiento para que 
los mismos logren impulsar sus proyectos. En la parte turística 
consideramos que es de suma importancia logren percibir que la 
imagen también influye en este campo, en sectores especiales como, 
restaurantero y de alojamiento, con ello se logre crear estrategias 
ideales para el fortalecimiento de las empresas o marcas contratantes.

Vista de la Primavera #184, Col. El 
Centinela

1-crear y diseñar estrategias  y campañas para clientes en sectores turísticos como  
restaurantes y alojamientos en airbnb, 2- campañas gubernamentales al interior del 
estado en zonas como vallarta  y la zona agavera. 3-creacion de contenido audio 
visual para empresas y marcas personales

Flexible y Home 
Office Canva y programas de edición

98 ANACELIA BEACOM DURÁN BRIO CENTRO INTEGRAL 
CANINO M.V.Z. Anacelia Beacom Durán 33 1286 5385 micasabrio@gmail.com BRIO Centro Integral Canino Crecimiento área administrativa

Calle 2 de Febrero número 58, Colonia 
Nuevo México en Zapopan, Jalisco, C.P. 
45138.

Creación de contenido para captar mas clientes, programa de calidad en atencion a 
clientes. Vespertino Manejo de office.

99
GLOBAL OBJECTIVE 
TECHNICAL OFFICE 
GUADALAJARA, S. DE R.L. DE 
C.V.

BN ZERO
Heriberto Alejandro Morales Armenta 
Director desarrollo de negocio y 
administración

55 4393 4510 hmorales@bnzero.com Trabajo remoto de asistente y gestión comercial
Contribuir al desarrollo de un sistema eficiente de comercialización de 
servicios en sostenibilidad diferenciando entre los distintos tipos de 
clientes.

Calle Ley #3048, Col. Juan Manuel 
Residencial, C.P.44680, Guadalajara, 
Jalisco

-Colaborar en la elaboración del presupuesto de ventas anual. -Gestionar 
información para la definición de política de precios y condiciones comerciales. -
Proponer estrategias de posicionamiento en medios digitales. -Generar contenido y 
publicarlo en redes sociales. -Proponer canales de comunicación para prospectos y 
cliente. -Buscar prospectos en linkedin bajo lineamientos establecidos. -Editar 
presentaciones personalizarlas para prospecto y cliente. -Actualizar información en el 
CRM Monday. -Investigar información de la competencia, tendencias y 
oportunidades.

Home Office

•Habilidades de negociación. 
•Habilidades para ventas. 
•Facilidad de comunicación. 
•Habilidades para generar y cultivar relaciones. 
•Expresión oral y escrita. 
•Habilidad para entablar relaciones públicas. 
•Trabajo en equipo. 
•Múltiples conocimientos en sostenibilidad.

100
BEBIDAS MUNDIALES, S. DE R.
L. DE C.V. (CEDIS Y PLANTA 
ZAPOPAN)

COCA-COLA (Base Aerea) Blanca Fernanda López Cruz 3337774020 Ext. 
20446 blanca.lopez@arcacontal.com

Capital Humano (Reclutamiento y seguridad 
patrimonial) logística, mercadotecnia  y  mejora 
continua.

Asegurar que el estudiante complete el aprendizaje que ha recibido 
teóricamente en el ámbito laboral.

Carr. Base Aerea #2000, San Juan de 
Ocotán, Zapopan, Jalisco

Generación de reportes y análisis de datos respecto: 
•Indicadores Fundamentales del área de Capacidades, 
•Digitalización de los clientes, 
•Participación en construcción y revisión de casos de negocios financieros, marketing 
digital (manejo de redes sociales)

Matutino y 
Vespertino



101 MEDYARTHROS, S.A. DE C.V. MERYARTHROS L.C.P. Alejandro Ortega Orozco Lic. Jose 
Luis López Torres 3336150760 reclutamiento@medyarthros.com Prácticas profesionales en hospital Capacitar al talento con el fin de proyectar y brindar desarrollo dentro 

de nuestras instalaciones
Av. Vallarta No. 3060, Col. Ladrón de 
Guevara, Guadalajara Jalisco. C.p. 44600

Manejo de redes sociales de la empresa, apoyo en diseños internos y actividades 
generales del departamento

Matutino y 
Vespertino Manejo de paqueteria office

102 ALTERNATIVA 
GUBERNAMENTAL S.C

ALTERNATIVA 
GUBERNAMENTAL

Srta. Diana Laura Gómez Murillo / 
Directora de RH 33 2471 5568 alternativa.admon@gmail.com Estrategias de Implementación Crear estrategias para los clientes basándose en datos obtenidos de la 

investigación

Francisco Frejes número 621, colonia 
Ladrón de Guevara código postal 44600 
en Guadalajara, Jalisco.

Aplicación de la mercadotecnia analítica con los clientes, desarrollar una estrategia 
de marketing  y un plan de acción concreto para clientes analizar investigaciones 
cualitativas y cuantitativas realizadas por la empresa para encontrar  soluciones o 
áreas de oportunidad para el cliente.

Matutino/ 
Vespertino/ 
Home Office

Manejo básico de paquetería Office

103 DUBACANO, S.A DE C.V DUBACANO Grecia Sarahí Salas Alcántar 33 36 71 1968 mletipichia@dubacano.com DUBACANO KPIS y recinto fiscalizado e 
importación de productos Implementación y ejecución

calle 4, número 409, colonia Mercado de 
Abastos en Guadalajara, Jalisco, con C.P. 
44530.

Manejo de Redes, Diseño de  Pormocionales ,  control de Proveedores Matutino Canva y Redes sociales

104 CENTRO DE INNOVACIÓN EN 
CIUDADES INTELIGENTES CICI CUCEA Dr. Víctor Manuel Larios Rosillo 33 37703300 Ext. 

25140 cici@cucea.udg.mx Living Lab - Smart Cities

El Smart Cities Living Lab, es un catalizador del CUCEA Smart 
Campus y de la Red Universitaria para convertir al Centro Universitario 
y su comunidad; en un espacio físico de innovación tecnológica para la 
co-creación y validación de soluciones innovadoras para mejorar la 
calidad de vida en las ciudades en todas sus dimensiones (Feurstein et 
al., 1 C.E.; Vicini et al., 2013). El objetivo entonces es, de respaldar 
aquellas soluciones del ecosistema local para su maduración en base 
al modelo TRL de la NASA (Straub, 2015).Esto implica que el CUCEA 
Smart Campus se convierta en un espacio de interacción, integrando la 
cuádruple hélice compuesta por socios académicos, de industria, de 
gobierno y de Organizaciones No Gubernamentales (ONGs); todos con 
prestigio reconocido a nivel local, nacional e internacional (Hans 
Schaffers et al., 2011).

CUCEA Edificio P, planta baja

Los estudiantes de prácticas profesionales de la carrera de Mercadotecnia pueden 
desempeñar un papel esencial en proyectos de Living Lab Smart Cities al aplicar sus 
conocimientos en estrategias de marketing y comunicación para promover soluciones 
y servicios inteligentes. Aquí tienes tres actividades en las que estos estudiantes 
pueden involucrarse:  Investigación de Mercado y Análisis de Audiencia:  Los 
estudiantes pueden llevar a cabo investigaciones de mercado para comprender las 
necesidades, preferencias y comportamientos de los ciudadanos en el contexto de 
una ciudad inteligente. Esto incluye la recopilación de datos demográficos y la 
identificación de segmentos de audiencia clave. Contribuir al análisis de los datos de 
investigación para identificar oportunidades de mercado y diseñar estrategias de 
comunicación dirigidas a públicos específicos. Desarrollo de Estrategias de 
Comunicación y Marketing:  Los estudiantes pueden colaborar en la creación de 
estrategias de comunicación y marketing para promover soluciones y servicios 
inteligentes en la ciudad. Esto incluye el desarrollo de mensajes clave, la 
planificación de campañas publicitarias y la selección de canales de comunicación 
efectivos. Ayudar en la creación de contenido de marketing, como anuncios 
publicitarios, contenido en redes sociales, blogs y materiales impresos, que 
destaquen los beneficios de las soluciones Smart Cities. Participación en Eventos y 
Promoción de Soluciones Inteligentes:  Los estudiantes pueden involucrarse en la 
organización de eventos y actividades de promoción destinados a la comunidad y a 
los interesados locales. Esto puede incluir ferias tecnológicas, demostraciones de 
soluciones inteligentes y talleres interactivos. Contribuir a la promoción de soluciones 
inteligentes a través de estrategias de marketing experiencial, que permitan a los 
ciudadanos experimentar de primera mano cómo estas soluciones pueden mejorar 
su calidad de vida en la ciudad. Estas actividades permitirán a los estudiantes de 
Mercadotecnia aplicar sus conocimientos en estrategias de marketing y 
comunicación para promover la adopción de soluciones y servicios inteligentes en el 
contexto de una ciudad inteligente. Además, les brindarán la oportunidad de trabajar 
en estrecha colaboración con la comunidad y otras partes interesadas para 
garantizar una comunicación efectiva y una adopción exitosa de las tecnologías y 
soluciones Smart Cities.

Vespertino Preferente dominio del idioma inglés, manejo de office, 
trabajo en equipo

105 ESDIG S. DE R.L. DE C.V. Mario Alberto Vazquez HurtadoGerente 
General 3317001016 elbince@gmail.com EstrategiaEmpresarial Digital

la idea es ayudar a los emprendedores a llevar sus negocios al mundo 
digital de manera completa y efectiva. Puedes elegir el que mejor se 
adapte a la visión y valores de tu proyecto.

Vista de la Primavera #184, Col. El 
Centinela

Investigación de mercado en línea para identificar tendencias y oportunidades. 
Desarrollo de campañas publicitarias en redes sociales y motores de búsqueda. 
Creación de contenido de calidad para el blog y las redes sociales. Seguimiento y 
análisis de métricas de marketing digital. Colaboración con influencers o 
asociaciones estratégicas en línea.

Home Office Paquetería Office, Canva, Ilustrador, Photoshop, 
Herramientas AI . FB, ING, Google, YouTube etc

106 3IQ SOLUTIONS S.A DE .C.V 3IQ SOLUTIONES Lic. Karen Franco / Manager Talento 
Humano

33 3113 1611 / 
33 9688 6994 k.franco@3iqsolutions.com Mejora en la contratación, redes sociales y 

relaciones públicas
Mejorar las redes, ampliar la plantilla, y abrir relaciones con otras 
empresas

Buenos Aires no. 2272, Colonia 
Porvidencia 2da seción en Guadalaajra, 
Jalisco; c.p. 44630

Redes sociales., mejora en página web, campañas de mkt Flexible/ Home 
Office Manejo de programas de diseño

107 ECHO GREEN, AGENTE DE 
SEGUROS S.A.P.I. DE C.V IVG SEGUROS Alann Yadrien 33 3389 0000 alann.yadrien@ivgseguros.com Growth MKT

Implementar las mejores practicas en un equipo multidisciplinario para 
generar estrategias Go2Market, involucrando desde análisis 
financieros y de viabilidad  hasta estrategias de difusión y marketing 
digital-

Avenida Adamar, número 501, interior 41, 
en Tlajomulco de Zúñiga, Jalisco, con C.P. 
45650

El practicante de mercadotecnia estará involucrado en todas las etapas para la 
generación de  los analisis de mercado y de competencia,  asi como las estrategias 
para redes sociales, teniendo una vision 360 desde la planeacion hasta el ROI

Flexible/ Home 
Office

108
OPERADORA FURET S.A. DE 
C.V. MUNDO TERRA María Judith Ruelas García 33-35-40-20-00 

ext 8209 lherrera@mundoterra.com
Fashion click Incentivar los nuevos mercados  de venta electronica a través del 

manejo de market place
Parque Industrial Belenes C.P. 45150

Manejo de plataformas ecommerce

109 Análisis de datos Generar en el alumno la capacidad de crear nuevos datos y análisis de 
estrategias de venta comercial Apoyo en el área de mercadotecnia con analisis de datos de venta Matutino y 

Vespertino Excel básico a intermedio

110 VIDA DESTILADA Y ALMA DE 
AGAVE, S.A. DE C.V. VIDA DESTILADA Hector Medina 3317575840 ecastro@vidadestilada.com Crecimiento general de la empresa

Desarrollar, perfeccionar e implementar estrategias para una empresa 
en crecimiento. Investigar para aprovechar al máximo las áreas de 
oportunidad detectadas por la institución

Calle Francia, número 1399, colonia 
Moderna en Guadalajara, Jalisco, con C.P. 
44190

1. Desarrollo de estrategia de comunicación institucional externa 2. 
Perfeccionamiento de la identidad corporativa externa 3.Desarrollo de estrategias 
comunicacionales para el crecimiento en las áreas de oportunidad detectadas.

Flexible Preferente manejo del inglés y paquetería office

111
REMUS & ASOCIADOS 
CONSULTORIA 
ORGANIZACIÓNAL S.C.

REMUS & ASOCIADOS 
CONSULTORES Lic. Lorena Ruiz 33.36.67.78.02/ 

(33) 36120008
lorena.ruiz@remusyasociados.com        cristy.
barba@remusyasociados.com

Coordinador Logístico en el área de Capacitación y 
Desarrollo Organizacional

Aplicar sus conocimientos y desarrollar la habilidad de nuevos 
mediante su creatividad y acercamiento a nuestro mercado. Topacio#2812, Col. Residencial Victoria Diseño de tarjetas, Imagen de redes,  Alcance del mercado con nuestro contenido, 

diseño de manuales o vídeo. Home Office

Básico de editores de vídeos que no se el editor de tik tok o 
canva , editores de foto igual variado en cuento las apps 
que sepan manejar, seriedad y compromiso al ser home 
office, tener computadora, mucha creatividad y gusto por 
diseñar y crecer en el mercado.

112 NB FOODS S DE RL DE CV NB FOODS María Gabriela Bañuelos Gutiérrez 3165 4496 coordinador.rh@nbf.mx Practicantes
que los estudiantes apliquen sus conocimientos y mejoren sus 
habilidades para que se desempeñen en el ámbito laboral de manera 
asertiva

Blv La Carreta #786, Parq Ind Belenes Apoyo en la supervisión e implementación de estrategias en el posicionamiento 
óptimo de la marca, apoyo en eventos

Horario preferente matutino, ofrecemos apoyo económico y 
comidas.

113 I.Q. SERGIO ENRIQUE 
MACHUCA IBARRA GRUPO LA MEJORANA Sergio Enrique Machuca Ibarra 3631 5566 lamejoranagdl@gmail.com Becario de Mercadotecnia Adquisición de experiencia laboral real, desarrollando habilidades y 

competencias para su desarrollo profesional.
Calle Boyero no. 3408, Colonia La Calma 
en Guadalajara, Jalisco. C.p. 45070 Gestión de redes sociales, google Adds y marketing digital. Flexible/ Home 

Office
software de diseño, idioma inglés de preferencia y manejo 
enredes sociales

114
CORPORACIÓN 
UNIVERSITARIA PARA EL 
DESARROLLO DE IN

CORPORACIÓN 
UNIVERSITARIA PARA EL 
DESARROLLO DE IN

Moises Torres Martínez/ Director General NA cudi@cudi.edu.mx Plataforma CUDI
Mantener una infraestructura de tecnologías de la información y 
comunicación que continúe apoyando las necesidades actuales y 
futuras de educación, investigación y cultura de la membresía.

Av. Tamaulipas #141 p.3, Col. Condesa 1. Generar e implementación el plan de marketing de la Red Nacional de Educación 
e Investigación Mexicana

Matutino/ Home 
Office Manejo de Microsoft Office


